"ToRmOR

SWOT nuldgesanalys

Internt ochv externt

sweet ambition
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Min affirside

Vad erbjuder jag?
Vilket behov fyller jag?
FOor vem?

Hur?

Hur nar jag dem?




SWOT -analys

Styrkor
Svagheter
Mojligheter
Hot

S




* Det ar lattast att borja med HOT och
MOIJLIGHETER i samhéllet och
omgivningen “utanfor” mitt féretag,
utanfor mig sjalv och utanfér min

controll (som trender, politik,

konjunktur, konkurrenter, och

iknande) J
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e De hot man identifierar kan man J

sedan fundera over och -
féorhoppningsvis “omvandla” till § ‘

mojligheter



* Sedan kan du fylla i allt du ser
att foretaget (du) har for
styrkor: allt ni ar, allt ni kan,
vet, gor bra, alla resurser som :
finns tillgangliga

* Svagheter ar omraden som man
kan/bor fors6ka komplettera
(kanske med nagon annans
kompetens), forbattra och
kompensera




Kawtow ger verblick

Efter SWOT:ens nulagesanalys kan du atervanda
till malen.

HUR VILL DU HELST HA DET?

Och vad av det du gor tar dig dit du vill?
Vad for dig till malet?
Vad skall du valja bort?

Vad skall du gbéra mer av?




